
 

MODALITÉS D’INSCRIPTION

JE CHOISIS LE CAP
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C O N TA C T E Z- N O U S P L A N   D ’A C C È S

MODALITÉSD’INSCRIPTION

•Être titulaire d’un baccalauréat STMG, L, ES, S
ou d’un baccalauréat professionnel tertiaire

•L’admissionsefaitsurdossierscolaireselon
laprocédureAdmissionPost-Bac.
www.admission-postbac.fr

LA POURSUITE D’ÉTUDES

•Versleslicencesprofessionnellesetgénérales

•Enadmissionsparallèlesdanslesécoles
de management et de commerce

•Vers des universités des pays de l’Union Européenne

TÉMOIGNAGESD’ANCIENSÉTUDIANTS

«Après mon BTS Assistant de Gestion, j’ai trouvé  
du travail dans une entreprise de transport et je suis 
actuellement adjoint du responsable d’une plateforme 
logistique.»

Romain,2008

« Je suis en troisième année en alternance dans  
une école supérieure de commerce après avoir passé  
le concours par admission parallèle. J’ai pu construire 
mon parcours dans le marketing B to B.»

Leïla,2009

INSTITUT SUPÉRIEUR TECHNOLOGIQUE

CHAQUE PARCOURS EST UNIQUE
Établissement catholique d’enseignement

BTS ASSISTANT
DE GESTION PME -PMI

INSTITUT SUPÉRIEUR TECHNOLOGIQUE

NOS PARTENAIRES : Association des Étudiants de Montplaisir (AEM)
BUSINET - CGPME - Colegio de Estudios Hispanicos de Salamanque
Coventry university - EURASHE - Région Rhône-Alpes
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En accueillant chacun dans sa différence pour bâtir avec 
lui un projet partagé, fondé sur ses capacités, ses désirs 
et nos valeurs de respect, de tolérance, de solidarité.

> En accompagnant le jeune par l’écoute et le dialogue
> En élaborant conjointement un parcours personnalisé

professonnalisant
> En développant les aptitudes à travailler en équipe
> En favorisant l’adaptibilité des jeunes à l’emploiNOS VALEURS, NOTRE PROJET 

Le lycée Montplaisir est un établissement catholique 
d’enseignement. Il accueille en son sein toute personne quels 
que soient son milieu social, son appartenance religieuse,  
ses convictions philosophiques.

> En proposant une ouverture sur l’Europe et le Monde
> En axant la formation sur la maîtrise des savoir-être tout

autant que les savoirs et savoir-faire
> En ouvrant de nouvelles formations en réponse à

l’évolution des besoins socio-économiques.

CROIRE EN L’ÉLÈVE

CONSTRUIRE & RÉUSSIR ENSEMBLE

> Pour une formation concrète et pratique

> Pour reprendre confiance

> Pour travailler en petits groupes

> Pour prendre le temps de me former avant un bac pro

 

«

 
«Le CAP m’a permis de reprendre goût aux cours et d’acquérir
 une meilleure confiance en moi après une troisième assez
 compliquée. J’ai apprécié l’effectif réduit et la disponibilité
 des professeurs. Ce CAP représente une étape importante
 dans mon parcours.
J’ai effectué ensuite une Première bac pro accueil sans 
grande difficulté et j’ai poursuivi avec un BTS Immobilier.»

T É M O I G N A G E D ’A NC I E N S É L È V E S    

En CAP EPC, j’ai appris à être à l’heure, à travailler.
 Après, je suis passé en Bac Pro, aujourd’hui, je suis
 en BTS NDRC !»

Sylvain

Elodie

> Après la 3ème : sur dossier scolaire,

> Après une seconde de détermination.

D̃U COMMERCE

C̃AP EPC
ÉQUIPIER POLYVALENT



ENSEIGNEMENT DE LA FILIÈRE

Les études s’articulent autour des métiers du commerce et de la grande distribution.

• Conseiller et accompagner le client

> Vente - conseils

> Vente omnicanale

• Recevoir et suivre les commandes

> Passation de commandes, réception…

> Préparation des commandes clients

V OT R E  P O U R S U I T E  D ’ É T U D E S V O S  P E R S P E C T I V E S  D E  M É T I E R S 
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Une formation 
résolument «TERRAIN»

Découvertes 
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Accompagnement personnalisé
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locaux

Pédagogie différenciée

• Mettre en valeur et approvisionner

> Mise en rayon, animation de l’espace commercial

> Installation de la signalétique


